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Depuis le décret du 17 mai 2007, de nombreux casinos ont
ouvert leur poker room. C'est aujourd'hui au Casino Barrière
d'Enghien-Ies-Bains de se lancer dans l'aventure ...

Le 19 mai dernier, le casino d'En-
. ghien a ouvert une salle exclusi-

vement réservée au poker (Texas
Hold'em, No-Limit). Accueillant

pour l'instant six tables, elle a bien évi-
demment attiré les aficionados et fai
le plein. Le succès est au rendez-vous,
comme le confirme Aimé de Ortoli,
directeur de la salle des jeux de table
du casino, évidemment très investi dans
le processus de création et de dévelo
pement du projet. Moins facile qu'il n'
paraît, même pour des profession ne :
du jeu, cette mise en place a nécess'~:::
du temps et beaucoup d'énergie. Mais ==

résultat en vaut vraiment la peine!



Co ment s'estpassé le lancement
du poker au casino d'Enghien?
Ilad'abord fallu former 120 à 150 per-
sonnes, des croupiers aux cadres,
puisqu'il nous fallait des interve-
nants de qualité pour assurer le bon
fonctionnement de la salle, confor-
mément à la législation en vigueur.
Pour cela, nous avons fait appel à
la PokerDealer Académie (IFCP),un
institut de formation de croupiers.
Nous avons commencé à travailler
au mois de décembre 2007. Tout
s'est très bien passé,ce sont de très
bons professionnels,qui connaissent
parfaitement le poker. Certains sont
d'anciens joueurs et sont à même de
comprendre mes propres attentes
et celles des croupiers eux-mêmes.
Cette formation s'étant terminée
juste avant l'ouverture de la poker
room,je leur aidemandé d'assurerun
soutien pendant les deux premières
semaines d'exploitation afin d'éviter
les erreurs, même si nous sommes

es professionnels des jeux. Nos
ie t5 ont accepté cet état de fait,

prenant que nous débutions en
12 ··èreet que nous avions besoin

e elques mois pour y arriver. Je
les e re ercie d'ailleurs. Quatre à
cin t3 les sont donc dorénavant
ouve es e semaine et six le week-
end, do • des ables à 500 € - au
moins u e par jour. Je suis très satis-
fait de ce rés ltat, pour un début.
C'était important pour moi d'avoir
des parties un peu plus importantes
au niveau de la cave. Nous propo-
sons aujourd'hui des parties entre
250 € et 500 €, voire 1000 € pour
certaines.

Existait-il une forte demande?
Oui, il y avait une réelle demande.
Certains sont d'abord venus voir
comment cela se passait avant de
jouer, ce qui semble tout à fait logi-
que. J'ai eu de bons échos, notam-

e t sur la salle qui se démarque
des autres poker rooms. La déco-
ration est originale car pour nous,
c'est un nouveau jeu, qui touche une
clientèle différente.

Elle change en effet de ce qu'on a
l'habitude de voir ...
Elle ést à l'image de l'idée que je
me fais du poker. Cejeu fonctionne
très bien sur les jeunes notamment
et comme je bénéficiais d'une large
marge de manœuvre, j'ai essayéde
proposer quelque chose d'adapté.

Comptez-vous augmenter le
nombre de tables?
Aujourd'hui, nous avons l'autorisa-
tion à six tables. Il est certain que si
le nombre de joueurs le justifie, je
ferais une demande à ma direction
pour une augmentation du nombre
de tables.

Comment analysez-vous le « phé-
nomène poker» actuel?
C'est un jeu vraiment extraordinaire.
Il est très ludique, même s'il ne faut
pas croire que c'est un jeu facile.
Beaucoup le pensent, à tort. Les
règles sont simples au départ, mais
il faut par la suite savoir développer
son jeu.

Sur quel type de clientèle comp-
tez-vous pour votre poker room ?
Plutôt middle player. Nous voyons
bien sûr arriver depuis l'ouverture
des habitués du poker, mais ausside
nouveaux joueurs, certains venant
d'Internet, qui n'ont pas l'habitude
du Iive.J'ai interdit pour l'instant (rien
n'estfigé) lescasquettes, les lunettes,
les MP3 dans la sallejustement pour
mettre en avant çet aspect du jeu. Sur
Internet, on est face à son écran et les
autresjoueurs ne peuvent pas perce-
voir certains comportements particu-
liers. Le poker repose tout de même
en grande partie sur le bluff. Tout
compte pour décrypter l'attitude des
autresjoueurs: le regard, lesgestes...
Leterme « poker face» vient de là.

Votre situation géographique
privilégiée (à proximité de Paris)
vous met en concurrence avec les
cercles. Qu'apportez-vous de dif-
férent?
Le poker reste le poker, donc là-des-
sus, il n'y a aucune différence. Les
réglementations sont sensiblement
les mêmes, sauf pour le règlement
intérieur. Notre réel apport, c'est
le casino par lui-même. Certains le
découvrironfvia le poker. Cela peut
permettre ladécouverte d'autresjeux.
Le casino est un monde différent de
celui des cercles.C'estun environne-
ment particulier. Lecasino d'Enghien
fait en outre partie d'un groupe pou-
vant ouvrir des perspectives lorsque
l'on est amené à sedéplacer...


